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Actualités & nouveautés fonctionnelles majeures

Édition 2020 & Édition 2021



Actualités

Bienvenue à …



Cegid Orli

Quelques chiffres

31%

Client Orli Saas vs. OP

Soit 15% utilisateurs 
Saas vs. OP 

66%

Client Orli

ont aussi CBR/Y2 

60%

ont un portail B2B 

24%

ont un PLM 

33%

ont un WMS 

FORTE PROGRESSION LÉGÈRE PROGRESSION MOYENNE PROGRESSION LÉGÈRE PROGRESSION STABLE



Nouveau Partenariat Lectra Systems

1
Intégration KUBIX LINK avec Cegid ORLI 

20 Flux PLM 

WebService d’acquittement de traitement

2 Template d’interface Orli dans Kubix link



Partenariat Le New Black

1 Connecteur Orli Flux B2B – 6 flux

2 Témoignage Pataugas / Watts



Cegid Orli

PRODUIT OFFRE

Édition 2019

Édition 2020

Édition 2021

2 WEBINARS

Saas

STANDARD

Gestion commerciale 

+ 10 utilisateurs + modules métier

PREMIUM

Gestion commerciale 

+ Gestion de production 
+ 10 utilisateurs + modules métier



Expérience UX/UI

Orli Edition 2021

Documentation on line

https://retail-docs.cegid.cloud/fr/home


Expérience UX/UI

Look & Feel

Nouveau portailNouveau moteur de recherche Planification des MUL 

Pour export de données



Métier

Sales Management

Production Management

Ajout de 10 critères d’analyse fiche client



Édition des tarifs de vente avec photos



Gestion des prix d'achats par saison



Gestion automatique des conditions

de blocage de commandes clients



Notification avancement commande



Évolutions commandes fournisseurs



Duplication de commandes fournisseurs



Gestion des utilisateurs facilitée



Modification en masse statuts utilisateurs

Module de suivi de fabrication



Regroupement des lignes de propositions 

d’achats Produits finis & matières



Circularité améliorée autour

des nomenclatures et lignes d’OF



Compliance

EUROPE

DEB 2022
Expédition

FRANCE

TPH

Dématérialisation 

de factures
B2G – Portail Chorus

ITALIE

Dématérialisation 

de facture (Edicom) 

PORTUGAL

Dématérialisation 

de facture
(Edicom)

USA

Gestion du MID 

Fiscal & Légal



Fondations techniques

Certifications & outils

Routage par mail des MUL ou dans un répertoire 



Purge technique automatique



Purge par société (Carve out)



Arrêt Roméo, FTP, serveur relais d’impression



Implémentation des dernières versions

des briques techniques (oracle 19c, linux etc.)



Certification sur MacOS Bigsur, Windows 11H2



Outil de visualisation des tables



Offre Cegid Orli en Saas

SaaS Factoring

Standardiser les échanges (import / export)



Revue des process d’édition (Orli Processing Services) 



Gestion des utilisateurs (identification / suspension)



Pilotage des Trigger (dans les connecteurs)



Stockage de photos, logo et pied

de page en base de données



Méthodologie pour intégrer 

des spécifiques en SaaS



Industrialisation du process de migration 

On Premise > SaaS



Ouverture

Connecteurs & API

Évolutions échanges Y2 Retail



Évolutions connecteur WMS (PF & Matière)



WebService

33 WS

162 méthodes



Cegid ORLI en Saas

Nouvelle Offre – Situation – Roadmap 



Cegid Orli SaaS

Marché cible & Positionnement

Cloud

Lancement : Janvier 20 

Ouverture Saas : Mai 20

… 2 ans plus tard

10 nouveaux clients

40 migrations

Offre complète
connecteurs & modules

2 offres
Standard & Premium Datacenter

Francfort

https://cegid.showpad.biz/webapp2/content/channels/411cc22697c5b979d59784ca4809baf5/8e9aee9772394ad0cfc0c3f2ec29d58be852527b0d0d300d89b7d4274577657c/1144bb9eabe495f22feb7ae5686d05b51abfe5e95561aecaf2c4ffaeadcb571d?page=1


Cegid ORLI SaaS

Nouveaux Migration

Mode & Cie

Orli

EN 2 ans

50 CLIENTS

Jusqu’à 60

UTILISATEURS 

SIMULTANÉS



Avertissement

Ce document présente les directions que Cegid souhaite prendre pour les produits ou 

services qui y sont décrits , tous ces éléments sont susceptibles d’être modifiés sans 

annonce préalable.



Cegid ne s’engage pas à développer et livrer les améliorations, mises à jour, produits , 

services ou fonctionnalités qui peuvent être décrits dans ce document.



De nombreux facteurs peuvent influencer les plans de développement; le contenu ainsi 

que le planning des futures versions demeure défini uniquement par Cegid



Cette présentation dans son intégralité ou en partie ne doit en aucune circonstance 

être intégrée dans un accord contractuel.



L’ensemble des informations présentées dans ce document sont confidentielles.



Roadmap Edition 2022 / 2023

Technique

Remplacement du service

d’échange de fichiers SaaS

Stabilité & performance



Authentification (refonte)

Sécurité



Changement d'outil de reporting

Souplesse & Stabilité



Suivi du Pentest

Sécurité

Métier

Dématérialisation de facture France 2024 

Obligation légale



Webservice métier

Demande du marché



Template LeNewBlack

Gain déploiement



Sujets RSE / Green / Éco-responsabilité

Demande du marché



Échanges ORLI  Y2 Retail

Infrastructures

Évolution infra OP/Saas vers Linux 9 / Oracle 

22c / Windows2022) (cible Édition 2023)

Sécurité



Implémentation de Splunk



Amélioration de l’infra SaaS

Oracle Cloud

Souplesse & Sécurité



Prise d’ordre et show room digital pour le wholesale

Intégration ORLI avec



Application iPad
Prise de commande

Centraliser les données, 
Offrir un service haut 
de gamme aux clients 
B2B

Showroom
E-commerce B2B

UX ecommerce B2C 
responsive pour 
engager l'équipe de 
vente et les clients 
B2B

Back-Office de 
Gestion

Gestion des données, 
supervision 
commerciale, 
rapports de ventes

Plateforme web et mobile

L'outil de prise de commande et de gestion 

des ventes en ligne pour le développement 

B2B des marques créatives.



IMMERSIF

Proposez une expérience plus immersive : LE 

NEW BLACK fait la part belle aux looks, visuels 

et contenus vidéos.

PERSONNALISABLE

Créez vos menus pour adapter le parcours 
d’achat à votre marque : 
LE NEW BLACK laisse libre cours à vos envies.

RESPONSIVE 

Naviguez sur votre showroom depuis votre 
mobile : le web showroom 
LE NEW BLACK devient responsive. 

NOUVEAUTÉS



NOUVEAUTÉS

LOOKS

La page collection met en avant 
tous les looks de la collection, ainsi 
que les top sellers, catégories et 
matières.

Un slideshow propose de faire 
défiler les looks de manière 
immersive.



NOUVEAUTÉS

FICHE PRODUIT

La fiche produit est simplifiée pour 
une meilleure visualisation des 
images et des stocks disponibles ou à 
venir.

La vue 360° et la vidéo sont 
accessibles en premier, avant les 
photos du produit.



NOUVEAUTÉS

PRISE DE COMMANDE

La panier contient deux vues des 
produits, l’une pour une saisie facile des 
quantités, l’autre pour une visualisation 
merchandising plus claire.



COMING SOON

LINESHEETS

L'interface de génération de linesheet
est entièrement revue pour faciliter la 
configuration et créer des linesheets
multi-collections.



Livré 2021 Livré T2 2022 Livré T3 2022 En cours - T2 2023 En cours - T2 2023

Gestion

de stock avancée
Stock immédiat & stock à terme

UX / UI
Expérience utilisateur enrichie, 

immersive et responsive

Template

Orli pour LNB
Augmentation de la vitesse de 

déploiement

Paiement en ligne
Carte, Virement, Acompte

sur pré-commande, Paiement 

réassort

Cycle de vie

de la commande
Encours, accès aux information 

TS de livraison, facturation 

2021-22
Product roadmap focus



La plateforme digitale pour la gestion wholesale

Pionnier de 
l'industrie

Prêt à porter

Accessoires

Vêtements pour enfants 

Créateurs émergents

Marques établies

Groupes de mode

A propos de nous

Siège social: Paris

Depuis 2009

400
marques

Système de 
gestion des 
commandes

Digital 
showroom
Showroom

digital



REX – LeNewBlack & Orli en SaaS

Intervention de Pataugas



Témoignage
Pataugas x Orli en SaaS

Depuis plus de 70 ans, 
Pataugas explore les sentiers naturels & urbains 

pour le plaisir de tous les marcheurs.

Pourquoi Orli en SaaS ?

Le Projet

• Migration en 2 mois

• Aucun effet de bord

• Gain économique (ROI sur 1 an)

Avantages

• Télétravail

• Alertes, moteur de recherche

• Look & feel très ressemblant

• Reste à découvrir plein de fonctions

Amélioration

• Avoir + d’utilisateurs pendant la phase de recette / formation



EVALUATE THE WORKSHOP

01 Scan the QR code 02 Fill out the form



THANK
YOU



Questions / 

Réponses


