Commercial terrain H/F – Alternance (Rentrée 2026-2027)

Depuis plus de 30 ans, le Groupe ABSO accompagne les entreprises et les gestionnaires immobiliers dans leurs besoins en propreté et services associés.
Implanté sur toute l’Île-de-France, notre groupe connaît une forte croissance et se distingue par sa culture d’innovation, de qualité de service et de proximité client.
Dans le cadre de notre développement, nous recherchons un(e) Commercial(e) terrain en alternance pour la rentrée 2026-2027.

Votre mission 
Rattaché(e) au Responsable Commercial, vous participez activement au développement commercial du groupe et à la gestion de la relation client.
Vous découvrirez toutes les étapes du cycle de vente en BtoB et développerez rapidement votre autonomie sur le terrain.

Vos missions principales
· Prospection terrain et téléphonique auprès d’une clientèle BtoB
· Développement et fidélisation d’un portefeuille clients
· Identification des besoins et présentation des services ABSO GROUPE
· Prise de rendez-vous commerciaux
· Participation aux rendez-vous clients
· Élaboration et suivi des devis avec les équipes internes
· Relance des propositions commerciales
· Mise à jour du CRM et reporting d’activité
· Participation à la stratégie commerciale du groupe

Profil recherché 
· Étudiant(e) en BTS, BUT, Licence ou Master Commerce / Vente / Négociation
· Intérêt marqué pour le développement commercial et la prospection
· Excellent relationnel et goût du contact client
· Personne dynamique, organisée et persévérante
· À l’aise à l’oral et force de proposition
· Permis B apprécié selon secteur

Pourquoi nous rejoindre ? 
· Accompagnement terrain par un commercial expérimenté
· Missions responsabilisantes et évolutives
· Forte montée en compétences commerciales
· Environnement de travail dynamique et entrepreneurial
· Possibilité d’embauche à l’issue de l’alternance
· Rémunération selon la législation en vigueur


